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Seminar für Steuerberater/innen – Teil 2 

 

Steuerberatung mit 
Alleinstellungsmerkmalen 
 

Wie Sie sich vom Mitbewerber differenzieren und im Wettbewerb 
erfolgreich positionieren.  
 
Steuerberatung ist Vertrauenssache! Aber: …  
In Zeiten des zunehmenden Wettbewerbs, in denen Mandanten Preis-Gespräche 
initiieren, Preisvergleiche unternehmen und bereit sind, des vermeintlich günstigeren 
Preises wegen ggf. auch ein langjähriges Mandat aufkündigen, bedarf es der richtigen 
Strategie.  
 
Mit der Kompetenz-Strategie vermitteln Sie Ihnen Mandanten wirkungsvoll, was Sie 
persönlich von anderen Steuerberatern positiv unterscheidet. Nicht aufzeigen, was 
andere schlechter machen, sondern überzeugend vermitteln, was Sie besser können 
und was Sie im Besonderen auszeichnet.   
 
Zielsetzung ist die erfolgreiche Positionierung Ihrer Kanzlei mit Alleinstellungs-
merkmalen im zunehmenden Verdrängungswettbewerb unter Steuerberatern! 
 
 

Dieses Seminar behandelt und vermittelt  
■  Das Seminar beleuchtet zahlreiche Beispiele aus der Praxis, die sowohl bei neuen  
    als auch bei bestehenden Mandanten tagtäglich vorkommen.  
■  Es wird dargestellt, wie Sie mit Kompetenz, Erfahrung und Vertrauensbildenden  
    Maßnahmen Ihre Mandate aufwerten und eine WIN-WIN-Situation erzielen.  
■  Das Seminar behandelt alle relevanten Fragestellungen zu den Themen  
    Positionierung, Kompetenz-Strategie, Vertrauensbildung, Beziehungsmanagement,  
    Preisstabilität und Empfehlungs-Management.  
 

Ihr Mehrwert 

■  Mit den Erkenntnissen dieses Seminars sind Sie in der Lage, Ihren Mandanten  
    den Wert Ihrer Steuerberatung nicht nur überzeugend zu vermitteln, sondern  
    mit Alleinstellungsmerkmalen sich vom Mitbewerber erfolgreich zu differenzieren! 
 

Seminarinhalte im Einzelnen 
■  Die Betriebswirtschaftliche Beratung von Zahnärzten (Umsetzung Seminar – Teil 1) 
■  Die Persönlichkeitsstruktur des Arztes / Zahnarztes 
■  Beziehungsmanagement und WIN-WIN  
    Aufbau, Intensivierung und Pflege der Geschäftsbeziehung mit Ihren Mandanten 
■  Gesprächsführung – Wunschermittlung, Lösungspräsentation und Preisgespräche 
■  Die Stärken Ihrer Steuerberatungskanzlei 
■  Kompetenzstrategie – Positionierung mit Alleinstellungsmerkmalen 
■  Umgang mit Preisorientierten Mandanten, den sogenannten Smart Shoppern 
■  Vitamin E - Neue Mandanten auf Empfehlung  
■  Anwendungsbeispiele zu Einzel- und Mehr-Behandler-Praxen, Filialen/Zweigpraxen  
    und zahnärztliches MVZ 
■  Umsetzung in die Berater-Praxis 
 

Inklusive-Leistungen   
Jede/r Teilnehmer/-in erhält  

■  ein Handout und auf CD die Dokumente und Konzeptionen zur individuellen 
    Anwendung für die eigene Berater-Praxis  

■  Teilnahmezertifikat mit 8 Fortbildungspunkten gemäß Richtlinien BZÄK / DGZMK 

■  Vor-/Nachbereitung  

■  Getränke und Verpflegung 

 

 

Bitte beachten Sie bei der Buchung auch den 1. Teil des Seminars: 

 

Betriebswirtschaftliche Beratung von Zahnärzten 

 

 

 
 

 

Referent  
Mathias Leyer 

Gesundheitsökonom FH 

 

 

Veranstalter  
ML Praxisanalysen 

 

 

Fortbildungspunkte  8 
Die Fortbildungsveranstaltung entsprich den 
Leitsätzen und Empfehlungen der Kassen-
zahnärztlichen Bundesvereinigung (KZBV)  
vom 23.09.2005 einschließlich der Punktebe-
wertungsempfehlung des Beirates Fortbildung 
der BZÄK und DGZMK. 

 

 

 

Zielgruppe 

■ Steuerberater/innen  

■ mitwirkende/r Lebenspartner/-in 

■ Mitarbeiter/innen der Kanzlei 
   in Führungspositionen  

 

 

Teilnehmerzahl max.       12 

Kleine Gruppe – der Garant für 
intensives und erfolgreiches Training. 

 

 

Methodik  
Interaktive Fortbildung mit 100% 
Praxisbezug. Es werden Fälle aus 
der täglichen Berater-Praxis  
dargestellt, aufgerollt und trainiert.   

 

 

Referenzen  

über 100 Steuerberater/innen  
 



 

Anmeldung zu den Seminaren 
 
 
Betriebswirtschaftliche Beratung von Zahnärzten  (Teil 1) 
und Steuerberatung mit Alleinstellungsmerkmalen (Teil 2) 
 

Exklusive Fortbildungen für Steuerberater/innen 
 

Wählen Sie Ihren Wunschtermin und füllen Sie bitte die nachfolgenden Felder aus.  

Senden Sie das ausgefüllte  
und unterschriebene Formular an:   oder per Post an: 

Fax-Nr.: +49 (0) 3322 – 42 51 932  

 

Veranstaltungstermine 

□ Seminar für Steuerberater - Teil 1  Donnerstag, 15. Juni 2017 

  Betriebswirtschaftliche Beratung von Zahnärzten 

□ Seminar für Steuerberater - Teil 2  Freitag, 16. Juni 2017 

  Steuerberatung mit Alleinstellungsmerkmalen 

□ Seminar für Steuerberater - Teil 1  Mittwoch, 15. November 2017 

  Betriebswirtschaftliche Beratung von Zahnärzten 

□ Seminar für Steuerberater - Teil 2  Donnerstag, 16. November 2017 

  Steuerberatung mit Alleinstellungsmerkmalen 

  
 Veranstaltungszeiten: 

 Jeweils 10.00 – 18.00 Uhr  
 

 
Ich melde mich verbindlich für oben angekreuzte Veranstaltung an 

und nehme mit _____ Personen teil. 

 
 
Teilnehmer  

_______________________________________________________  
1. Name/Vorname/Titel 

_______________________________________________________  
2. Name/Vorname/Titel 

_______________________________________________________  
3. Name/Vorname/Titel 

_______________________________________________________  
4. Name/Vorname/Titel 

 

 

Absender / Anschrift Rechnungsempfänger 
 

_______________________________________________________________________ 

Steuerberatungskanzlei 
 

_______________________________________________________________________ 

Straße/Haus-Nr. 
 

_______________________________________________________________________ 

PLZ/Ort 
 

_______________________________________________________________________ 

Telefon 
 

_______________________________________________________________________ 

E-Mail 
 

_______________________________________________________________________ 

Ort/Datum/Unterschrift 

 

Mit meiner Unterschrift erkläre ich mein Einverständnis zu „Allgemeine Geschäftsbedingungen Veranstaltungen“  

 
 
 
 

 
 
 
 
 
Anmeldung und Kontakt  

ML Praxis-Analysen 
Mathias Leyer 
Gesundheitsökonom FH 
Kurmärkische Straße 111 
D - 14621 Schönwalde-Siedlung 
 
Tel.:   +49 (0)3322 4251931 
Fax:   +49 (0)3322 4251932 
 
kontakt@praxis-analysen.de 
www.praxis-analysen.de   
 
 
 

Veranstaltungsort 

Berlin – direkte Umgebung  
Flughafen Tegel / Spandau 
 
 
 
 
 
 

Kursgebühr/en 

Seminar – Teil 1 
€ 290,00 zzgl. MwSt.  

Seminar – Teil 2 
€ 290,00 zzgl. MwSt.  

Seminar – Teil 1 und Teil 2 
€ 550,00 zzgl. MwSt. 

 

Ab zweite/n Teilnehmer/-in  
10% ermäßigt  

Die Kursgebühren beinhalten die 
benannten Inklusive-Leistungen. 
(Umfassende Unterlagen, Vor-
/Nachbereitung und Bewirtung)  
 

 
 

 

Stempel 

 

http://www.praxis-analysen.de/

